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ASSURANCES

Page 4

Employé pour désigner le représentant d’'une
société d'assurance qui s'occupe spécialement de la
vente, le mot underwriter ne doit pas se traduire
par assureur, mais par vendeur d’assurance ou, tout
aussi bien, par agent d'assurance. Seule la derniére
expression définit exactement le mandat confié au
vendeur d'assurance qui représente officiellement une
compagnie ou une société d'assurance quelconque.
Le courtier d’assurance (Insurance Broker} est aussi
un vendeur, mais il n’est pas le mandataire d’une
société en particulier; il se fait tout simplement le
porte-parole de son client auprés de la société d'assu-
rance que celui-ci a choisie.

Nous ne voyons rien de méprisable dans I'expres-
ston ¢« agent d’assurance »: au contraire. il nous
semble qu’elle constitue un titre digne d'étre porté
avec fierté. Aussi ne voyons-nous aucune bonne
raison dy substituer l'expression assurent. Nos
cousins de France le font pourtant sans sourciller.
Nous aurions tort de les imiter sur ce point, car
I'emploi généralisé du mot assureur susciterait chez
nous des embarras qui ne sont pas i redouter en
Fronce.

Nous proposons donc les expressions suivantes:
agent ou vendeur d'assurance-vie pour Life Under-
writer. association des vendeurs d’assurance-vie pour
Life Underwriters’ Assoctation, et vendeur d'assu-
rance-vie agréé pour Chartered Life Underwriter
{C.L.U.).

Enfin, comment appellerons-nous les fonction-
naires chargés de la sélection des risques (under-
writers)? Nous avons déji entendu ¢ appréciateurs
des risques » et l'expression nous semble assez heu-
reuse. Nous ne connaissons cependant aucune com-
pagnie du Canada qui emploie cette expression, pas
plus 1a Sun Life que les autres. On parcle chez nous
de ¢« préposés de la sélection des risques » (titre bien
compliqué, mais qui désigne comme il convient des
hommes qui font un travail compliqué). C’est un
peu plus long, mais c’est juste, c’est clair, c’est fran-
¢ais. Que pourrait-on demander de plus ?

Documentation

Le bibliothécaire de I'Ecole des Hautes
Etudes Commerciales nous a remis la liste
des ouvrages d’assurances regus récemment
a U'Ecole. C’est avec plaisir que nous la
publions ict @ l'usage de nos lecteurs.
POTIN, L.: Calcul des tarifs des assurances de

€ risques divers » et quelques aufres questions de

technique (réassurance, réserves, bénéfice). Paris
et Liege, Ch. Béranger. 1934.

GELLY, Maurice: Les accidents sur les voies pu-
bliques urbaines et routiéres, Essai théorique et
prarique. Paris. Dunod, 1934.

THE POLICYHOLDERS' ASSOCIATION. The
facts concerning The Sun Life Controversy.

REMINGTON, B. C.: Dictionary of Firte Insu-

rance. London, Pitman, 1927.

La bibliothéque économique de I'Ecole
des Hautes Etudes Commerciales compte
plus de 28,000 ouvrages de référence sur le
commerce, l'industrie, la finance, l'écono-
mite politique, etc.; elle recoit tous les mots
environ 800 périodiques traitant des mémes
sufets. Elle est ouverte tous les jours de
9 heures a midi, de 2 heures @ 10 heures; le
samedi, de 9 heures a cinq heures.

LU

INSURANCE PRODUCERS BULLE-
TIN, Les bulletins suivants, parus de-
puis quelque temps, méritent qu'on les
signale a cause de l'intérét qu'ils pré-
sentent, '

Accountants’ Liability policies
(47X).

Per Diem use and occupancy form
(121F).

Forged Security Bonds (18-Q).
Contractors Equipment Floater Insu-

rance (47N).

Aviation Insurance (Fire, Theft,
Tornado and Collision for Air-
craft) (16).

Accounts Receivable Insurance

(47-S).

Garage Public Liability and Property
Damage Coverage (56).

Signalons enfin que I'étude du vocabu-
laire d’assurance se poursuit réguliérement
et que les derniers bulletins la portent au
mot « Twisting », que la crise a mis au
premier plan des problémes importants de
I’assurance sur la vie,

ANNUAL STATEMENTS OF LIFE
INSURANCE COMPANIES par Al-
fred B. Shepard, dans le numéro de mat
du Quebec Assurance Service Magazine.

En une courte étude, I'auteur examine les
deux formes comptables que peut prendre
le relevé des recettes et des déboursés d’une
société d'assurances. L'article intéressera
ceux qui veulent comprendre les problémes
que pose la comptabilité d’assurance et les
résultats différents que présentent des solu-
tions qui, au premier abord, paraissent éga-
lement acceptables. Les exemples que cite
M. Shepard sont probants. -

NOTES ET DOCUMENTS SUR
L’EVOLUTION DE L’ASSURANCE
CONTRE L’INCENDIE AU CANA-
DA, par Gérard Parizeau, dans I’ Actua-
lité Economique de juin-juillet 1934,

L’auteur poursuit [*étude des documents
qu'il a réunis sur le sujet. On trouvera dans
son article des faits abondants, ignorés de
la plupart des gens d’assurances, et que M.
Parizeau classe dans un ordre personnel
Notons que c’est, 4 notre connaissance, le
premier travail du genre, a U'exception de
ceux présentés au concours de !'Insurance
Institute of Winnipeg en 1931 ou 1932.

Le rapport du surintendant des Assurances
1933

Dans notre dernier numéro, nous don-
nions des chiffres sur les affaires traitées
dans la province de Québec en 1932 par
toutes les sociétés d'assurance contre l'in-
cendie, i l'exception du Lloyd anglais.

Compagnies 3 Fonds social ... .. .. .. .. . . ..

Compagnies d'assurance mntuelle:
Comtés et ecclésiastiques .

Associées de la Nouvellc-Anglcﬂt'ct‘r"e

Autres mucunelles . .. ..

Compagnies 3 primes fixes et mutuelles;

Avec capital-actions ., .. .. .. .. . .. . ..
Sans capital-actions .. . ..

Nous nous félicitons de voir que le surin-
tendant de Québec publie son rapport beau-
coup plus t6t que d'ordinaire. Ainsi le pu-

Comme le rapport préliminaire de 1933
vient de nous parvenir nous en profitons
pour dresser le méme tableau, avec les sta-
tistiques les plus récentes:

Pril_nes Siuvistres
acquises cencourus Rapport
$10,993,410.68 §7,420,009.20 67.49
299,531.39 282,557.88 94.33
446.098.78 45,935.88 10.30
297.418.94 186,634.65 62.75
1.039,284.70 574.642.83 55.29
90,451.61 92.890.83 102.70

blic est au courant des résultats de ["année
précédente quelques mois seulement apres
la fin de I'exercice.

Juillet 1934
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AGENTS GENERAUX
Union Marine & General Insurance Co. Lid.
Anglo Secottish Insurance Co. Ltd.
Royal Scottish Insuranco Co. Ltd.
Patriotic Assurance Co. Ltd.
Canadizn Indemnity Company
AUTOMOBILE :
ANGLO SCOTTISH INSURANCE CO. LTD.
Canadizn Indemnity Compauny

Compagnies indépendantes

276, ST-JACQUES O., MONTREAL

Fondée en 1828

L’UNION

Compagnie d’Assurances contre I’incendie,
les accidents et risques divers,
de Paris, France.
J. P. A GAGNON

Directeur pour le Canada

465, RUE ST-JEAN . MONTREAL
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Les obligations du Domi-

nion, des Provinces, des

Municipalités et des prin-

cipaux services publies

rapportent actuellement
de 4.50% & 7%.

Ces titres restent, dans les
périodes de crise comme
dans les périodes de pros-
périté, le mode de place-
ment le plus siir et le plus
profitable.
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